CHECKLIST
PRO PRODAVAIJICIHO

JAK PRIPRAVIT PRODEJ NEMOVITOSTI S HYPOTEKOU

Vyzadat si vycisleni zUstatku Uveéru k

mMmimoradne splatce
- idealné s presnym datem, castkou a platebnimi udaji.

Oveérit postup banky po doplaceni hypoteky

- zda banka jen vyda nebo rovnou poda kvitanci na KN a v jake
Ihate.

Pocitat s tim, ze ¢ast kupni ceny pudjde primo

do vasi banky
- mimoradna splatka se hradi dle vycisleni.

Domluvit si advokatni uschovu pro zbytek

kupni ceny
- vcetne podminek vyplaceni a pripadneho zadrzneho.

Pokud kupujici financuje hypotekou, pripravit

se na podpis zastavni smlouvy
- jako aktualni vlastnik nemovitosti vystupujete jako zastavce.

Zajistit souhlas banky se zastavou ve 2. poradi

- Casto soucast vycisleni k doplaceni uveru.

Zkontrolovat list vlastnictvi jeste pred

podpisem smluv
- at na nemovitosti neni prekazka prodeje.

Hlidat terminy a byt pripraven na soucinnost
- rychla reakce vici bance, advokatovi i katastru cely proces
vyrazné urychli.
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